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Cette société de services aux entreprises prévoit de passer a 150 salariés

Virage Conseil negome bien sa route

Installée a Lorient, la société Vi-
rage Conseil est spécialisée
dans la force de vente, le télé-
marketing, la formation et le re-
crutement. Elle é¢tend ses ra-
mifications dans la France
entiére. Pour soutenir son dé-
veloppement, elle prévoit de
passer de 100 a 150 salariés I'an
prochain.

Dans une conjonctura &cono-
mique plutdt morose, Virage Consail
démarre I'annéa 2004 sur les cha-
peaux de roues, avec un affectil 4
ia hausse. « Nous allons passer de
100 & 150 salariés. Depuis 1995,
notre chiffre d affaires augmente
da 30 % tous les ans, = e réjoult OF-
wvier Homea, directeur el principal ac-
tionnaire de cette sockils da services
aux entreprisoes. La palelie da ses ac-
tivitds st large : télémarkating, for-
mation, ecrutemant et surtout forca
de venta,

Virage Consell existe depuis six
ans. Elle a choisi de sinstaller & Lo-
nent il y a troks ans, aprés des débuts
b Quimper, Ses locaux sont situds
au-dessus du Crédit Lyonnaks, place
Alsace-Lorraing. Depuls son bureau
surplombant les tots de la ville, Oli-
viar Rome voit loin. Tant misux, car
5a 50Ciité a des cllents dans toute la
France, et méma 4 l'dranger.

= Nous avons una vingtaine de
responsables régionaux répartis
sur I'ensemble du temitoire. La so-
ciété va se développer sur la cte
d*Azur, co qui axplique l'embauche
de salariés supplémentaires, » ax-
plique Olivier Roma. Viraga Consail
reganda auss vers l'dlranger ; alle tra-
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Olndor Roma, ko direciour da Virage Consed. Ce jpuna difigaant de 31 ans a falt de la force de venta son point fort. Parmi
sa3 chants, de nombroux titres de la prosse quobidianng rgionals, pour kesquels 1 assure des MISSONS 0 Drospechion.

vailla en Balgique, bientdt en Suissa
ot au Canada.

Son point fort, ¢'ast la force de
vanie supplétive, pour parmettre &
uné antréprise de congudrir da nou-
veaux clients, de nouvelles parts de
marché. « Nous sommes capables,
par exemple, de monter une force
de vante de 10 & 20 commerciaux

@n deux mois seulement. Nous dis-
posons également d'une force de
vente mobile, basée 4 Lorient, =
Virage Consel travaille essentiel
lement pour la pressa, lagroalimen-
taire et I'industrie. En 2003, tous
contrats confondus, elle a concritisd
40 000 contacts pour ses clients, ef-
fectué 200 D00 wisites sur le temrain,

passé 400 000 appels télépho-
niques, formé 600 personnes et re-
crutd 150 autres. Pour I'an prochain,
s0n objectil est de dévaloppar ko mar-
chih an Bretagne, en allant voir ks en-
treprises susceplibles de laire ap-
pel & ses services.

Olivier BERREZAI.



